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Es ist wichtig anzumerken, dass regionale Lieferanten nicht in allen Fällen die 

beste Wahl sein können. Einige Produkte erfordern spezialisierte Zulieferer, 

die möglicherweise nicht in der Nähe verfügbar sind. Die Wahl zwischen 

regionalen und überregionalen Lieferanten hängt also von den individuellen 

Anforderungen und Prioritäten des jeweiligen Unternehmens ab. 

 

Manchmal stimmen Angebote und Preise halt nicht und jeder Gastronom 

muss das für sich selbst entscheiden. Man kann auf jeden Fall nicht die 

Qualität der angebotenen Speisen davon abhängig machen, ob regionale 

Lieferanten liefern oder nicht. 

 

Hier, einmal ganz wertefrei, die Vor- und Nachteile einer regionalen 

Belieferung 

 

 

 

 

 

Unsere Fernsehköche propagieren es immer wieder auf´s 

neue. Kauft regionale Produkte! Natürlich hört es sich toll 

an, wenn die nachbarschaftlichen Bauern unterstützt 

werden, aber muss man alle Gastronomen verfluchen, die 

es nicht machen oder vielleicht auch nicht können.  

. 
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Was sind die Vorteile regionaler Lieferanten 

 Kürzere Lieferzeiten:  

Da regionale Lieferanten sich in der Nähe befinden, sind die 

Lieferzeiten oft kürzer. Dies kann dazu beitragen, Engpässe in der 

Lieferkette zu vermeiden und die Reaktionsfähigkeit auf unerwartete 

Nachfrageschwankungen zu verbessern. 

 

 Geringere Versandkosten: 

Die Entfernungen, über die Waren transportiert werden müssen, sind 

geringer, was zu niedrigeren Versandkosten führt. Dies kann besonders 

bei schweren oder sperrigen Gütern von Vorteil sein. 

 

 Unterstützung der lokalen Wirtschaft: 

Durch den Einkauf bei regionalen Lieferanten werden Arbeitsplätze in 

der lokalen Gemeinschaft unterstützt und gefördert. Dies kann positive 

Auswirkungen auf die Wirtschaft vor Ort haben. 

 

 Reduziert Umweltauswirkungen: 

Kürzere Transportwege bedeuten in der Regel auch geringere 

Umweltauswirkungen, da weniger Treibstoff verbraucht wird und 

weniger Emissionen entstehen. 

 

 Bessere Kommunikation und Zusammenarbeit: 

Die Nähe zu regionalen Lieferanten ermöglicht eine engere 

Zusammenarbeit und Kommunikation. Dies kann dazu beitragen, 

Missverständnisse zu reduzieren, Anpassungen schneller umzusetzen 

und gemeinsam an Lösungen zu arbeiten. 



 Regionale Lieferanten. Vor- und Nachteile 

 

© gastro-check24 3 

 

 

 

 

 Höhere Produktqualität:  

Regionale Lieferanten haben oft einen Ruf zu wahren und sind 

möglicherweise stärker bestrebt, hochwertige Produkte zu liefern, um 

ihren Ruf in der lokalen Geschäftsgemeinschaft aufrechtzuerhalten. 

 

 Flexibilität und Anpassungsfähigkeit: 

Regionale Lieferanten sind oft agiler und können sich schneller an 

veränderte Anforderungen oder Spezifikationen anpassen. Dies kann 

bei kurzfristigen Änderungen in der Produktentwicklung oder im Design 

von Vorteil sein. 

 

 Geringeres Risiko von Lieferunterbrechungen: 

Externe Faktoren wie Naturkatastrophen, politische Ereignisse oder 

Streiks können internationale Lieferketten stören. Regionale 

Lieferanten unterliegen einem geringeren Risiko solcher 

Unterbrechungen. 

 

 Förderung lokaler Produkte: 

Regionale Lieferanten bieten oft einzigartige Produkte oder Produkte, 

die spezifisch für die Region sind. Dies kann dazu beitragen, die Vielfalt 

der verfügbaren Waren zu erhöhen und lokale Produkte zu fördern. 

 

 Kulturelles Verständnis: 

Regionale Lieferanten sind oft mit den kulturellen und geschäftlichen 

Gepflogenheiten der Region vertraut. Dies kann bei der Vermeidung 

von Missverständnissen oder unangemessenen Verhaltensweisen in 

der Geschäftskommunikation hilfreich sein. 
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Was sind die Nachteile regionaler Lieferanten 

 Begrenzte Produktvielfalt: 

Regionale Lieferanten haben möglicherweise eine begrenztere 

Produktpalette im Vergleich zu globalen Anbietern. Dies kann die 

Auswahlmöglichkeiten einschränken und dazu führen, dass 

spezialisierte oder einzigartige Produkte nicht verfügbar sind. 

 

 Höhere Kosten: 

Regional produzierte oder beschaffte Produkte können aufgrund 

höherer Arbeitskosten oder anderer regionaler Faktoren teurer sein. 

Dies kann zu höheren Produktionskosten oder Endverbraucherpreisen 

führen. 

 

 Begrenzte Kapazität:  

Regionale Lieferanten können möglicherweise nicht die gleiche 

Produktionskapazität wie größere überregionale oder internationale 

Anbieter haben. Dies kann zu Engpässen führen, wenn die Nachfrage 

stark ansteigt. 

 

 Beschränkte technologische Fortschritte:  

Regionale Lieferanten haben möglicherweise begrenzten Zugang zu 

den neuesten technologischen Innovationen und 

Produktionsverfahren, die von globalen Lieferanten genutzt werden. 

 

 Eingeschränkte geografische Abdeckung: 

Wenn ein Unternehmen mehrere Standorte hat oder in verschiedenen 

Regionen agiert, könnten regionale Lieferanten Schwierigkeiten haben, 

alle diese Standorte effektiv zu bedienen. 
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 Abhängigkeit von lokalen Bedingungen:  

Regionale Lieferanten können stärker von lokalen Faktoren wie 

Wetterbedingungen, saisonalen Schwankungen oder politischen 

Ereignissen beeinflusst werden, die Lieferungen und Produktionspläne 

beeinträchtigen können. 

 

 Begrenzte Ressourcen für Innovation:  

Größere Lieferanten mit internationaler Reichweite haben 

möglicherweise mehr Ressourcen für Forschung und Entwicklung sowie 

für die Umsetzung von Innovationen in Produkte und Dienstleistungen. 

 

 Qualitäts- und Zuverlässigkeitsfragen: 

Obwohl regionale Lieferanten oft einen guten Ruf in der Gemeinschaft 

haben, kann es dennoch zu Qualitäts- oder Zuverlässigkeitsproblemen 

kommen, insbesondere wenn es sich um kleine Betriebe handelt, die 

möglicherweise nicht über robuste Qualitätskontrollsysteme verfügen. 

 

 Eingeschränkte Fachkenntnisse:  

In einigen Nischenbranchen oder hochspezialisierten Bereichen 

könnten regionale Lieferanten möglicherweise nicht über das gleiche 

Maß an Fachkenntnissen verfügen wie globale Wettbewerber. 

 

 Konkurrenzfähigkeit: 

Bei einigen Produkten oder Dienstleistungen könnten regionale 

Lieferanten möglicherweise nicht die gleiche Wettbewerbsfähigkeit 

bieten wie größere, international ausgerichtete Anbieter. 

 

 


